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potrzeby: wymierne korzysci

MILCZACY

motywacje: bezpieczenstwo

potrzeby: przewodnictwo, prestiz
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motywacje: zrozumienie, wspotczucie
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potrzeby: brak

NIESMIALY

motywacje: uczucia

potrzeby: komfort, zadowolenie

DOWCIPNIS

motywacje: madre dziatanie
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